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El TLC es un asunto principalmente geopolitico. No es, como se esta entendiendo, tema
exclusivamente comercia. De hecho, la apertura de mercados, |a globalizacion
econdmica, la internacionalizacién juridica tienen importantes contenidos politicos. Las
decisiones de los paises de involucrase en € proceso son temas de posicion que nacen
del poder. La adecuacién a Tratado pasard por 1o publico, ya que implicara reformas
legales y modificaciones estructurales, y ellas deben provenir de quienes tienen la
conduccion del Estado. El Tratado es cuestion que le atarie principalmente a la
Republicay después a las empresas.

La negociacion de los TLC, una vez fracasada la propuesta del ALCA, estéinspirada en
la geopolitica norteamericana frente a América Latina. En ese sentido, €l comercio, los
servicios, la apertura de mercados, los aranceles, las preferencias y € manegjo de los
subsidios, no son los fines Ultimos que se buscan. Son instrumentos de negociacion,
piezas de gjuste de la conducta de los paises, herramientas para aplicar politicas e
inducir decisiones. Lo trascendental es |o estratégico. Lo esencia es la normativa, la
expansion del sistema juridico internacional, € trasdado de jurisdiccionesy la
modificacion de las leyes locales por la via de los convenios. Y todo esto es un asunto
de poder. No es tema de vender mas pescado 0 mas flores, ni de comprar mas o menos
ropa usada. Pese atales evidencias, €l proceso de negociacion estd marcado por 1o
comercia y por las visiones empresariales. Las rondas se agotan en mesas de intereses
sectoriales, con ausencia absoluta de los grandes conceptos politicos. Esta claro que los
empresarios no pueden suplantar a quienes deben llevar lavoz del Estado y las tesis
nacionales. Los empresarios estaran haciendo lo que les toca: defender sus espacios y
sus negocios. Pero, a menos para mi, hay un grave déficit en las visiones del pais, en
las concepciones del gran proyecto que le corresponde perfilar a Presidente de la
Republicay a sus ministros. Ni € Presidente ni sus funcionarios son agentes
comerciales. No son vendedores. No son representantes gremiales. Son los responsables
de un asunto geopolitico que determinara la vida naciona en las proximas décadas.

No se trata, por supuesto, de excluirse. Se trata de negociar con firmezay dignidad. El
TLC necesita -¢necesitaba?- una comprension distinta, porque aquello de creer que lo
comercia puede disociarse de lo politico en la negociacion es un error. Los Estados
Unidos tienen claralavision y estan actuando en consecuencia. Los ecuatorianos estan
mirando los arboles de los intereses especificos. Hace rato perdieron la perspectiva del
bosque y la mirada del conjunto. El paisgje eneste caso esta marcado por los colores del
poder universal. ¢Quién tiene en e Gobierno esa vision?

El tema es problemético, y no se agota en aquello de visitar a legidadores desatentos o
ausentes de un Congreso que, por |o pronto, no quiere involucrarse El asunto, mas ala
de que impondra importantes y necesarias reformas legales y hasta congtitucionales, esta
en que € pais, ligado por tratado, deberd gjustar sus politicas y sus reglas a ese gran
marco regulatorio supranacional y supralegal. Internamerte, podremos dedicarnos a los
temas subalternos, dictar leyes para reglamentar e Tratado, elegir alcaldes y hasta echar
a presidentes inutiles, pero lo esencial ya quedara definido, esto es, e modelo



econémico, la forma de crecer, la indole politica de la economia, la capacidad
legidlativa en muchas areas, etc.

No planteo en esta oportunidad s esto es bueno 0 malo. Lo gque sefialo es que quienes
tienen en sus manos las decisiones deben reparar en la enormidad conceptual del asunto,
rectificar los enfoques e ir a las concepciones de la gran politica. Los espafioles, segin
decian, obraron en latransicion con cautelay firmeza, con inteligenciay generosidad.
¢AS lo haremos?
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